
JHONATAN PINHEIRO

DBA e Desarrollador Web (Full Stack) 

Experiencias 
__________________________

Desarrollador Full Stack | DBA 
RadiusNet (Brasil y Argentina) 
Abril/2023 – Actualmente

 Análisis, Desarrollo y Mapeo de Nuevas 
Funcionalidades. 

 Lógica y Estructuración de Bases de Datos.

 Consultas SQL.

 Backups. Preparación, Análisis y Ejecución de 
Importación de Datos.

  PHP7

 Manipulación de Datos.

 Documentación de Funcionalidades.

 Ubuntu, GitLab , Docker . Radius y Proveedor de 
Servicios de Internet.

  ETL (Extracción, Transformación, Carga).

Analista de Soporte de Computadoras
Adesso Tecnologia
Octubre/2021 - Enero/2023

 Servicios de Nube de Protección Cibernética.

 Tareas de Administración.

 Monitoreo de Sistemas.

 Operaciones de Ciberseguridad.

 Recuperación de Desastres.

 Gestão de Segurança de E-mail.

 Gestión de Seguridad de Correo Electrónico.

 Gestión de Compartición de Impresoras. Agente 
Bitdefender.

 Dispositivos de Red.

 Herramientas de Gestión de TI para Active Directory / 
Servidores.

Contacto: +55 (19) 97171-7237

Ciudad: Sumaré/SP

jhonatanpinheiro.dba.dev@gmail.com 

https://jhonatanpinheiro.vercel.app/index-
spanish.html

https://www.linkedin.com/in/jhonatan-pinheiro-
96674316b/

https://github.com/JhonatanPinheiro

“Estoy en constante evolución, por esa razón siempre seré 
inédito, incluso para mí.”

         Educacíon

FATEC- Americana (SP)

Análisis y Desarrollo de Sistemas | 2017 – 2022

Idiomas

Portugués (Nativo)

Inglés (Intermedio)

Español (Intermedio)

Habilidades

➢ SQL

➢ HTML5 e CSS3

➢ PHP7

➢ JavaScript



Tecnologías

➢ Docker

➢ GitHub e Git

➢ Windows e Linux

➢ Banco de Dados

➢ Desenvolvimento Web

➢ Visual Studio

➢ Sublime

➢ BootStrap4

➢ Infraestructura de Red (Firewall, Ubiquiti, 
etc...)  

➢ Blockchain

Experiencias (Parte II)
__________________________

Supervisor de Ventas 
Burger King
Junio/2015 – Julio/2017

 Control de Costo de los Productos Vendidos (COGS).

 Entrenamiento y Gestión del Equipo de Ventas.

 Estrategias de Ventas de Nuevos Productos. 
Marketing.

 Atención al Cliente.

 Cierre de Caja.

 Control General de Inventario.

 Monitoreo PEPS (Primero en Entrar, Primero en Salir) 
y PVPS (Primero en Vencer, Primero en Salir).

 Proceso Operativo, Metas Mensuales y Anuales.


